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電力卸売・小売事業
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜事業概要＞

会 社 名 SmartestEnergy Ltd. 他

設 立 2001年(SmartestEnergy Ltd.)

従 業 員 数 約840名(米国・豪州含むSmartesEnergyグループ)

本 社 所 在 地 London, UK(SmartestEnergy Ltd.)

出 資 比 率 丸紅100％

事 業 概 要
英国・米国・豪州における
電力卸売事業・小売事業

電力小売

市場連動

再エネ電力・証書

コーポレートPPA

VPPA

余剰電源

・卒FIT買取

需給管理

・運用

電力卸・

トレー

ディング

系統蓄電池

運用

電力、グリーン証明書の購入

発電事業者

電力、グリーン証明書の販売

電力卸売事業

電力、グリーン証明書の卸取引

電力小売事業

小売顧客
（法人）

卸取引市場

会 社 名 丸紅新電力株式会社

設 立 2015年

従 業 員 数 約110名

本 社 所 在 地 東京都千代田区

出 資 比 率 丸紅100％

事 業 概 要
国内における電力小売・卸売・
再エネアグリゲーション事業
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜成長実績・見通し＞
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※グラフは全てSmartestEnergyグループと丸紅新電力の合算値

市場価格
急騰

The Energy 
Award 2012

多地域展開
(欧州・北中米・アジア等)

SmartestEnergy英国/主要KPI 2024年度(実績) 2027年度(計画)

小売販売量 9.4TWh 18TWh

サービス提供コスト £6.5/MWh £4.0/MWh
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日英にて
事業立ち上げ

英国
小売開始

丸紅新電力
設立

米国拠点設立

豪州拠点設立

純利益の推移

基礎営業キャッシュ・フローの推移

小売販売量の推移

…

CAGR

27%

（億円）

販売量
拡大

CAGR

24%

CAGR

30%

大型需要家向けシェア

第3位
英国

顧客満足度

第1位

新電力販売量

第4位
日本

米国

英国

計画
300

計 画

純利益は過去10年間でCAGR24%の成長、基礎営業キャッシュ・フローは同期間で27％の成長を実現

2000年の日本における電力小売事業を皮切りに取扱商品とエリアを拡大
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜成長領域＞
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（出典：Bloomberg）

太陽光

風力
（陸上・洋上）

水力

ガス

石炭

原子力

世界の発電容量の推移 SmartestEnergyグループ・丸紅新電力による再エネ関連小売販売量

（GWh）

再エネ需要拡大に伴う
再エネ発電容量の増大

事業開始以降、競合他社に先駆けて再エネ電力に注力 再エネブランドを確立

脱炭素化に向けた再生可能エネルギーの需要拡大を見据え、今後も再エネ電力に注力
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜高付加価値＞

顧

客
ニーズの吸い上

げ

商
品・サービスの提供

顧客ニーズを吸い上げ、それに応える付加価値の高い商品・サービスを継続的に創出

上記を通じてより高い顧客満足度を実現

顧客ニーズ
(成長領域)

高機能・高付加価値な
商品・サービスの創造

先駆的なITやデジタルを活用した
効率化・最適化

高度なリスク管理

再エネ
クリーンな電気が欲しい

高い

顧客満足度
を実現

自由化
多様なメニューから柔軟に選択したい
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜拡張性＞

電力卸売・小売

2000年代

高い実績・
評価の獲得

※供給エリア・セグメントにおいて

顧客満足度第1位

米国

大型需要家向けシェア第3位

英国

新電力販売量ランキング第4位

国内

取
扱
商
品
の
拡
大

2019年 2020年2000年初頭

市場・地域の拡大

再エネ証書
電力・ガス小売

2010年代

再エネメニュー拡充
蓄電池

2020年代

トレーディングハブを
基点として

更に拡大

FY25

市場・顧客に合わせて顧客満足を最適化しながら再現性を高め、取扱商品・エリアを拡張
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜成長計画(短期)＞

トレーディングハブを基点としてオーガニック及びM&Aによる成長を促進

メキシコ

豪州
APACハブ

米国
米州ハブ 日本

カナダ

英国
欧州ハブ

ドイツ

イベリア

フィリピン

シンガポール

2025年度 2027年度

純利益目標

230億円

300億円

ROIC

12%

程度
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電力卸売・小売戦略プラットフォーム＜成長計画(中長期)＞

蓄電池

風力

エネマネ

太陽光

環境証書

ガス

分散型
電源

需給調整

豪州
APACハブ

米国
米州ハブ

英国
欧州ハブ

日本

電力卸売・小売事業をコアに分散型電源等の事業のかけ合わせやエネルギーマネジメントへの取り組みを推進

上記を通して各ハブ間の協調・連携をすることにより、戦略プラットフォームを強化


