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丸紅の北米モビリティ事業の中核を担うのはディーラーを通じて消費者向け中古車ローンを提供するNowlake社と、企業における車両調達から管理まで一括して請け負うWheels社です。
今後もプラットフォームを活用して各事業を連動させるとともに、自動車バリューチェーンにおける未参入の隣接領域への拡張により、更なる成長を目指していきます。
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•• エッセンシャルニーズ
　中古車販売金融（米国において車は衣食住と並ぶ生活必需品）

•• 付加価値を高める取り組み

•• 実態純利益
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全米トップクラス・ノンバンク
（非銀行系金融機関）第1位
の中古車販売金融会社

全米トップクラスの
フリートマネジメント
（リース・管理）会社

顧客データ分析に基づく高度な与信診断システム 幅広い事業を通じて獲得するベンダー・顧客との
接点およびデータを活用した収益拡大

 世界最大の
自動車市場である北米

Nowlake社の提供価値 拡張性と成長計画

時間短縮と安定的なサービスに対する信頼感

顧客メリット

AI/DXの活用

ディーラーのシステム
における高い利便性

独自の与信評価・管理システムにより、変化する状況への迅速な対応が可能に

合理化・コスト削減による
低価格の実現

2019年度 2025年度 2026年度

390

見通し
470

• 既存事業との相乗効果
• 未開拓の周辺領域への拡大

CAGR（2019～2025年度）
+16%

ROIC
10%

ROIC
11%

（億円）

主要事業会社

CASE
世界最大のモビリティ市場である北米地域において、
自動車産業のバリューチェーン全体を幅広くカバーする各種サービスを提供

成長領域 高付加価値 拡張性 •• カナダにおける大手自動車延長保証会社
 への出資参画（LGM社）

https://www.marubeni.com/jp/ir/reports/ir_day/pdf/ir_day1_202509_strategy2_jp.pdf 

成果（2025年度）

北米モビリティ事業

https://www.marubeni.com/jp/news/2025/release/00029.html  

既存事業との連動
未参入の

隣接領域進出による
更なる拡張

シナジー

シナジー

シナジー

世界有数のアセット
マネジメント会社

全米最大
ディーラーグループ

強力なパートナーと連携

全米を網羅する
3万3,000店舗の

ディーラーネットワーク
年間70万件の
融資実行

ディーラー個人のお客様

Marubeni IR Day 2025 

SECTION 3： 

価値創造の実践

事業投資プロセス

リスクマネジメント

人財戦略　
CHRO×米州・欧州HR統括者 鼎談

中期経営戦略GC2027

成長投資マネジメント室 座談会

CDIOメッセージ

人財戦略

CSOメッセージ

CAOメッセージ

デジタル・AI戦略
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事業ポートフォリオ

SECTION 6：
企業データ

核となる戦略プラットフォーム
型事業
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